
Über uns

Wir bieten eine professionelle Personalberatung mit Spezialisierung auf den kaufmännischen Bereich.

In der heutigen Geschäftswelt ist die Wahl des richtigen Personals entscheidend für den Erfolg eines

Unternehmens. Unserer Beratungsansatz verbindet die Lösung zwischen exzellenten Fachkräften mit

Unternehmen, die nach Expertise und Innovation streben. Für Unternehmen bedeutet das: Wir finden

die Talente, die Ihre Vision vorantreiben. Für Kandidaten: Wir öffnen Türen zu spannenden

Karrieremöglichkeiten, die Ihren Fähigkeiten und Ambitionen gerecht werden.

Sales Consultant (m/w/d)

(207)

 Standort: Essen  Anstellungsart(en): Vollzeit

Wen wir suchen

Wir suchen ab sofort für unseren Standort in Essen

Deine Aufgaben

Business Development: Du baust deine Vertriebsregion eigenständig aus, identifizierst

neue Geschäftspotenziale und gewinnst aktiv neue Kunden. Dabei entwickelst du

langfristige, belastbare Kundenbeziehungen.

Beratung: Du analysierst den Personalbedarf deiner Kunden und berätst sie strategisch bei

der Besetzung ihrer Vakanzen – mit Fokus auf passgenaue und nachhaltige Lösungen.

Netzwerk: Du baust dir ein starkes Netzwerk aus Kunden auf und entwickelst dieses

kontinuierlich weiter.

Zusammenarbeit: Du arbeitest eng mit dem Recruiting-Team zusammen, um jederzeit eine

hohe Qualität und Geschwindigkeit im Besetzungsprozess sicherzustellen.

Das bringst du mit

Vertriebserfahrung: Du bringst idealerweise erste Erfahrung im Vertrieb mit – z. B.

in der Personalberatung, im Recruiting oder in einer dienstleistungsorientierten

Umgebung.

Kommunikation: Du trittst souverän auf, kannst Menschen überzeugen und hast ein

gutes Gespür für unterschiedliche Gesprächspartner.

Netzwerkaufbau: Du schaffst es schnell, Vertrauen aufzubauen und entwickelst

daraus langfristige, stabile Geschäftsbeziehungen.

Qualifikation: Du hast eine abgeschlossene kaufmännische Ausbildung oder ein

Studium.

Arbeitsweise: Du arbeitest eigenständig, strukturiert und zielorientiert – mit klarem

Fokus auf Ergebnisse.



Unser Angebot

Sicherheit: Bei uns bekommst du einen unbefristeten Arbeitsvertrag

Vergütungspaket: Dich erwartet ein überdurchschnittliches Fixgehalt kombiniert mit einem

ungedeckelten Bonusmodell - dein Einsatz bestimmt dein Einkommen

Erfolgreiches Onboarding: Fundierte Einarbeitung und persönliche Begleitung in der

Startphase

Erfolge: Ob Beförderungen, Team-Events oder besondere Trips - wir feiern Meilensteine

zusammen

Karriereperspektive: Unser transparentes Karrieresystem eröffnet dir schnelle

Entwicklungsmöglichkeiten, basierend auf deiner Leistung

Arbeitszeiten: Profitiere von Home-Office-Möglichkeiten und einem flexiblen

Arbeitszeitmodell

Arbeitskultur: Freue dich auf flache Hierarchien, eine offene Du-Kultur und ein

wertschätzendes Miteinander

Option auf einen Dienstwagen sowie ein Smartphone - auch mit privater Nutzung

Kontaktdaten für Stellenanzeige

Daniel Grenda
Geschäftsführer

Telefon    +49 (0)160-99 02 63 07 
E-Mail      daniel.grenda@ruhr-placement.com
Website   www.ruhr-placement.com
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